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Kann man auch fur wenig Geld Kunst kaufen?

In fiinf Schritten zur Sammlerin Basel ist wieder das Mekka fiir Kunst und Galerien. Unsere Autorin wagt den Selbstversuch
an der Liste, der kleinen Schwester der Art Basel. Und die Expertin verrat, wie der Kunstkauf gelingt.

Annik Hosmann

1 Die Vorbereitung

Fragt man Menschen, die jeden
Tag mit Kunst zu tun haben, was
der erste Schritt zum Kunstkauf
ist, dann kommt die Antwort: sich
sehr viel Kunst anschauen und
das Auge schulen. «Je mehr man
sieht, desto eher weiss man, was
einem wirklich gefillt, und er-
kennt auch eine handwerkliche
Qualitdt», sagt Frédérique Hutter.
Sie arbeitet seit bald 30 Jahren in
der Kunstwelt. Thre Karriere hat
bei der Galerie Bruno Bischofber-
ger angefangen, spater fiihrte sie
mit Katz Contemporary ihre eige-
ne Galerie in Ziirich, heute berat
sie Firmen und auch Privatper-
sonen bei Kunstkdufen und beim
Aufbau von Sammlungen.

Neben Ausstellungsbesuchen
in Museen und Galerien emp-
fiehlt Hutter ausserdem, sich mit
Leuten auszutauschen, die schon
Kunst gekauft haben oder sich
auf dem Kunstmarkt bewegen.
Kurz: schauen und fragen.

Als wir Frédérique Hutter an-
fragen, ob sie uns erklirt, wie
man mit einem vierstelligen Be-
trag Kunst an der Art Basel kauft,
antwortet sie: «Dann miissen wir
nicht an die Art Basel, sondern
an die Liste.»

2 Die Messe

Esist Montagmittag, die Liste hat
gerade fiir geladene Gaste und
die Medien eroffnet. An der Lis-
te, der kleinen Schwester der Art,
zeigen und verkaufen Kkleinere
und jiingere Galerien die Werke
aufstrebender Kunstschaffender.
Viele Galerien, die heute an der
Hauptmesse ausstellen, haben
hier angefangen.

Dieses Jahr, es ist die 30. Aus-
gabe, nehmen so viele Galerien
teil wie noch nie: 99 aus 31 Lan-
dern. Die erste grosse Frage ist
somit: wo anfangen?

Beim Standplan. Hutter hat
bereits einige Kreuze gesetzt.
«Das sind spannende Galerien,
die ich kenne oder die mir emp-
fohlen wurden.» Denn Vorberei-
tung ist - neben bequemen Schu-
hen - alles. «Und dann laufen wir
in jene Booths rein, in denen uns
etwas anzieht oder gefallt.»

Soll man also einfach die
Kunst kaufen, die einem gefillt,
oder gibt es noch andere Krite-
rien? «Ja, sie muss einen primar
einfach mal ansprechen und ge-
fallen, denn man lebt ja mit die-
ser Kunst», sagt Hutter. Aber ein
Kunstkauf sollte das eigene Bud-
get nicht ibersteigen. Kunst von
jungen Kiinstlerinnen nur als In-
vestition zu kaufen, sei ein gros-
ses Risiko. «Da sind schon viele
auf die Nase gefallen.»

Natiirlich wire das der Ideal-
fall: Kunst kaufen, die gefillt und
dann an Wert gewinnt, weil der
Kiinstler oder die Kiinstlerin pl6tz-
lichin aller Munde ist. Doch so ein-
fach ist es nicht: «Es kommt auch
darauf an, welches Werk man be-
sitzt — nicht jeder Picasso ist ein
Millionen-Picasso.»

Dieses Jahr sind an der Lis-
te auffallend viele Werke in
Grautonen gehalten, Skulpturen
aus Metall, diistere und dysto-
pische Malereien. «Wie die ak-
tuelle Weltlage», kommentiert
Hutter. Eine Galerie aus Briissel
zeigt grossformatige Zeichnun-
gen auf einer Aluplatte. «Das ist

Unterwegs an der Liste: Art Advisor und Galeristin Frédérique Hutter (im weissen Kleid) erklart der Autorin, worauf man als Einsteigerin achten muss.

nicht gerade ein Einsteigerwerk,
denn die meisten wollen ja et-
was Farbiges in ihrer Wohnung»,
sagt Hutter.

Tatsdchlich fragt man sich bei
vielen Werken als Laie: Wie soll
ich das in meiner Wohnung auf-
stellen? «Die Messe ist auch ein
Treffpunkt fiir Kuratoren oder
Personen aus Kunstinstitutio-
nen», sagt Hutter. «Galerien wol-
len hier nicht nur an Privatper-
sonen verkaufen, sondern haben
auch das Ziel, dass die von ihnen
vertretenen Kiinstler in Museen
zu sehen sind.»

3 Am Stand

Im hintersten Bereich der Messe
steuern wir auf einen Stand einer
Galerie aus Osteuropa zu, weil
uns eine kleine, hellgriine Ma-
lerei aufgefallen ist. Wie in vor-
herigen Gespriachen fragt Hut-
ter die Galeristin routiniert, ob
sie uns etwas iiber das Werk der
Kiinstlerin erziahlen konne. Wie
alt sie sei, wo sie studiert habe,
ob und wo sie schon ausgestellt
habe, ob sie noch von einer ande-
ren Galerie reprasentiert sei. Und
dann natiirlich: «Wie viel kosten
die Arbeiten?»

Es gibt fiir Frédérique Hut-
ter einige Punkte neben dem
Gefallen, die fiir einen seridsen
Kunstkauf wichtig sind. Etwa,
wie alt eine Galerie ist; ab fiinf
Jahren sei sie auf einem guten
Weg. Ein weiteres positives In-
diz: wenn die Galerie schon lange
mit dem Kiinstler zusammenar-
beitet und dieser noch von einer
zweiten Galerie vertreten wird.
Ausbildung, Museumsausstel-

«Die Galerie rechnet
etwas Spielraum
beim Preis ein —
man kann immer
nach einem

Rabatt fragen.»

Frédérique Hutter
Kunstexpertin

lungen und eigene Publikatio-
nen deuten ebenfalls auf Quali-
tat und Potenzial hin. «Zwischen
3000 und 8000 Euro», antwortet
die Galeristin auf die Frage nach
dem Preis. «Die meisten Arbei-
ten sind aber schon weg.» Sie
erzdhlt, dass eine grosse Samm-
lung aus den USA drei Olmalerei-
en gekauft habe, ausserdem ein
Museum aus Frankreich. «Eben-
falls ein gutes Zeicheny, fliistert
Hutter. Und: «Das sind eher tie-
fe Preise, wohl auch, weil es eine
osteuropdische Galerie ist.»

Die Galeristin zeigt auf ih-
rem iPad weitere Arbeiten, die
nicht an der Wand hingen und
die noch verkiuflich sind. Da-
runter ist eine bunte, abstrak-
te Zeichnung, die sie aus einer
Mappe zieht. «3000 Euro, ohne
Mehrwertsteuer.» Diese betrigt
in der Schweiz fiir Kunst 8,1 Pro-
zent, dazu kommen Gebiihren
fiir die Zollabwicklung und den
Import sowie fiir den Transport
ins neue Daheim.

Die Mehrwertsteuer auf Kunst
entfalle in Norwegen, erklirt eine

Osloer Galeristin. Sie verkauft Ar-
beiten einer 54-jihrigen Kiinst-
lerin, mit der sie seit vielen Jah-
ren arbeitet, die von einer zwei-
ten Galerie in London vertreten
wird und die bereits mehrere
Museumsausstellungen hatte.
Auf dem Tisch liegt ein Buch
der Kiinstlerin.

Erster Qualitdtscheck bestan-
den, also die obligate Frage: «How
much?» 1800 Euro fiir A5-gros-
se Zeichnungen aus dem Skiz-
zenbuch, 42’000 Euro fiir eine
grossformatige Malerei. Als einfa-
che Faustregel gilt: Je grosser das
Werk, desto teurer; ein Olbild kos-
tet schon nur aufgrund des Ma-
terials mehr als eine Zeichnung.
Doch die Preisspanne an der Lis-
te ist gross.

Fiir die Galerien koste eine Teil-
nahme - je nachdem von wo sie
anreisen muss — mit Standmie-
te, Kunsttransport, Anreise, Hotel
und Lohnen mindestens zwischen
15’000 und 20’000 Franken, rech-
net Hutter vor. Je nach Produkti-
onskosten geht bis zur Hilfte des
Verkaufspreises an die Galeristin,
der Rest an die Kiinstlerin. «Und
die Galerie rechnet auch noch et-
was Spielraum beim Preis ein —
man kann immer nach einem Ra-
batt fragen.»

Wobei die Preise im Vergleich
zur Hauptmesse noch immer tief
sind. Vereinzelt finden sich auch
im Gallery Sector der Art Basel
Arbeiten unter 10’000 Franken,
sie sind aber ganz klar in der Min-
derheit. Der «Art Market Report»
der Art Basel und der UBS kam
kiirzlich zum Schluss, dass 2024
die weltweiten Kunstverkidufe

um zwolf Prozent zuriickgingen,
vor allem im oberen Segment.
Gleichzeitig kauften mehr Leute
Kunst im unteren Segment. Wie
viel tatsdchlich verkauft wird,
gibt die Art Basel jeweils Ende
Woche bekannt.

4 Der Kauf

Wiirde man sich nun nicht ein-
fach fiir eine Recherche nach
Preisen erkundigen, sondern
wirklich eines der Werke kaufen
wollen, muss man schnell sein.
Hauptverkaufstag an der Liste ist
der Montag. Dann sagt man ent-
weder sofort zu oder versucht,
es zu reservieren. Das gehe aber
maximal fiir eine Stunde, sagt
Hutter. «Und es kann sein, dass
sich jemand anderes interessiert
und der Galerist schon frither an-
ruft — dann muss man sich sofort
entscheiden.»

Wenn man Kunst ausserhalb
einer Messe kauft und auch et-
was mehr Geld ausgibt, dann
empfiehlt Hutter, eine Nacht dar-
iiber zu schlafen. «Wenn man das
Werk am Morgen vergessen hat,
dann ist das ein klares Nein.»

5 Die Sammlung

Was ist das Schlimmste, was pas-
sieren kann, wenn man Kunst
kauft? «Dass man nur eine emo-
tionale und keine finanzielle
Rendite hat», sagt Hutter. Denn
ein rein rationaler Entscheid sei-
en ein Kunstkauf und der Auf-
bau einer Sammlung eigentlich
nie. Und planen, ob eine Samm-
lung irgendwann einen gros-
sen Wert habe, konne man auch
nicht. «Viele der leidenschaftli-
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chen Sammler, die heute teure
Werke besitzen, begannen mit
einem kleinen Budget von 3000
bis 5000 Franken», sagt Hutter.

Hutters Einsteigertipp fiir
den Aufbau einer eigenen
Sammlung: «Im Zweifelsfall
lieber 3000 Franken fiir etwas
Rechtes ausgeben statt zweimal
1500 Franken.» Und: mit Kiinst-
lerinnen und Kiinstlern aus der
eigenen Generation anfangen.
«Dann kann man diese verfol-
gen und neue Werke dazukau-
fen.» Ausserdem wisse man so,
dass sie echt seien.

Editionen konnen auch ei-
nen guten Einstieg bieten, «ein-
fach schauen, dass es maximal
eine Auflage von 25 Stiick ist
und dass sie signiert ist». So sei
es auch moglich, etwas von be-
reits etablierten Kiinstlerinnen
zu erwerben. Als Beispiel nennt
Hutter die Editionen des ehema-
ligen Kunstmagazins «Parkett»
oder die Ziircher «Edition VFO».

Eine Frage — ob an der Mes-
se, in einer Galerie oder in einem
Atelier — bleibt: Wie finde ich raus,
ob ich mit einem Werk leben und
unter Umstidnden viel Geld da-
fiir ausgeben will? «Es ist letzt-
lich ein Gefiihl», sagt Frédérique
Hutter nach zwei Stunden Mes-
sebesuch. «Aber es ist ein Unter-
schied, ob man einfach etwas
schon und visuell ansprechend
findet oder ob es den Reflex aus-
16st: Das will ich haben - und das
wird mich jeden Tag erfreuen.»

Liste Art Fair Basel
sowie Art Basel,
noch bis morgen Sonntag



